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Subiectele cheie care au fost abordate în

timpul workshop-ului
1. Legat de cum ne introducem, element esenţial în networking, acest articol ne permite să vedem câteva exemple de "Openers". 
Revin asupra elementului cheie: urmărirea limbajului corporal şi adaptarea discursului. Important când privim pe cineva în ochi să
avem o privire periferică (nu direct în ochi, ci în jurul ochilor).
În general construirea unui Opener trebuie să cuprindă faptul că suntem pasionaţi de ce facem, câteva reuşite recente şi o deschidere
spre întrebări la final (ce caut pentru a creşte de exemplu, ce pot oferi, etc.).

2. Am abordat tema schimbului cărţilor business. Am observat de multe ori tendinţa de a pune cartea de business primită în buzunar
sau dacă avem un holder. Foarte important să ne uităm atent la cartea de business primită şi să facem un compliment sau să întrebăm
(chestie banală: care este cea mai bună metodă de a va contacta - în timp ce întrebăm ne uităm pe card). Trimitem mesajul că suntem
chiar interesaţi de o colaborare, nu jucăm artificial.

3. Legat de handshake - dezvoltarea unui handshake propriu. Putem copia exemple cunoscute (Trump, Juncker, etc.) sau să
combinăm. Sunt mii de posibilităţi în funcţie de distanţă, unde apăsăm un pic, ce mişcare facem. Autenticitate. Respectiv, să
transmitam încredere în sine (o strângere puternică este mai bună decât una slabă).

4. Body language. Sunt foarte multe resurse online disponibile, recomand de urmărit în particular video-uri de pe TED: aceşti speakeri
au fost antrenaţi de cei mai buni coaches din lume. Interesant de urmărit de exemplu, limbajul corporal folosit când ceva este punctat
că fiind important.

http://business360.fortefoundation.org/2588/introduce-yourself-effective-networking-openers
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